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 ÉVALUATION DES MARCHÉS : QUESTIONS GÉNÉRALES POUR LES « GROS » COMMERÇANTS    No_____

Zone du marché________________________________                                      	Date__________________

Nom du commerçant__________________________   	M_____  F_______         	 interviewer____________         
                          

SECTION I : 	 HISTORIQUE ET TAILLE DU COMMERCE : PRÉSENTATION GÉNÉRALE 

1. Quand avez-vous commencé à travailler comme commerçant ou vendeur ________________________(année) ?

2. Quel est le profil actuel des produits agricoles que vous vendez. Citez les 3 plus importants- 
	Culture

	No1

	No2

	No3




3. Pourriez-vous nous donner une idée de la taille de votre affaire ?

	Variables
	Descriptions

	Avez-vous des  moyens de transport

Si oui, de quel type : par ex. voiture, bicyclette, charrette, etc.

En êtes-vous propriétaire ou les louez-vous 

	

	Avez-vous des installations de stockage
(quel type, échelle, conditions d’utilisation)

	

	Traitez-vous vos semences/ grains

Traitement (par ex. décorticage, tri, traitement de protection contre les nuisibles lors du stockage – par culture) 
	

	
Autres commentaires ?

	



4. Avez-vous actuellement des occasions exceptionnelles de commerce dans vos cultures principales : oui/non : expliquez 




5. Avez-vous actuellement des difficultés exceptionnelles pour le commerce de ces cultures : Oui/non expliquez 





D’autres perspectives sur le marché ?
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SECTION II : COMMERCE ACTUEL DE SEMENCES/GRAINS DU COMMERÇANT
6. Comment compareriez-vous les prix des semences potentielles pour vos principaux acteurs pour la période de semis à venir avec la même saison de culture l’année dernière. 
	Culture 
	Prix pour l’agriculteur projeté pour la saison à venir, 
la période de semis oct/nov 2013
	Prix pour l’agriculteur la saison passée (semis oct/nov 2012)
	Prix pour les agricultures projeté pour la période de semis à venir 
normal,   plus,  moins que  d’habitude
	Si c’est plus ou moins, expliquer pourquoi 


	
	prix
	unité
	prix
	unité
	
	

	1


	
	
	
	
	
	
	

	2

	

	


	
	
	
	
	

	3

	


	
	
	
	
	
	



7.  Quelles sont les volumes des semences potentielles que vous comptez à vendre pour la prochaine saison (semi en oct/nov 2013) en total ?   Quelles étaient les volumes pendant la « même » saison de semis précédente (même période de l’année calendaire) ? Si ces volumes sont différents, expliquez pourquoi. 
	Culture
	Volume  disponible pour la prochaine saison : semi en oct/nov 2013 (indiquer si c’est en kg  ou MT)
	Volume disponible la saison passée : semi en oct/nov 2012 (indiquer si c’est en kg  ou MT)
	Pour la saison prochaine, les volumes disponibles sont Plus / Autant / Moins que la saison passée (P / A / M)
	Si PLUS ou MOINS que l’année passée, pourquoi ?
(Voir CODES, ci-dessous)

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	


	CODES : 1= Disponibilité des semences potentielles parmi les sources. 
 2= L’argent pour acheter semences / payer transport
 3= Coûts des transactions (impôts et frais non officiels)

	4= Moyens de transport disponibles pour le commerçant.  
5= Transportation – qualité des routes.
6=  Transportation – sécurité 
7= Capacité de stockage chez le commerçant
8= Equipment disponible  (e.g. sécheurs)
	9= Le commerçant change de profils de cultures ou de priorités  
10= Le commerçant attend que les acheteurs vont changer leur demande 
11= autre




			


8. Où vous procurez-vous normalement les grains pour chacune des principales cultures que vous vendez ?
	Culture
	Sources – auprès de qui ?
	Sources : Géographiques 

Venant d’où ?  Si plus qu’une source, notez-la. 
	Les grains que vous achetez peuvent-ils servir de semences ? 
Oui/ Non/ Ne sait pas : expliquez

	
	1= propre production                  
2= directement chez les paysans                                  
3= chez des collecteurs ( achèteurs aux paysans)
	4= chez les petits ou moyens commerçants
5= chez des grossistes
6= autre
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



image3.jpeg
JCRS

CATHOLIC RELIEF SERVICES




image1.png
INTERNATIONAL
DEVELOPMENT +
University of East Anglia

University of East Anglia





image2.png
ZCIAT

Centro Internacional de Agricultura Tropical
Intemational Center fo Tropical Agriculture





