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But : Ces questions directrices donnent des informations sur les vendeurs d’intrants fournissant la zone et aident à poser des questions sur la taille de leur opération, leurs besoins et leur vision pour la fourniture et la livraison d’intrants à l’avenir. 

I. Vision générale des vendeurs d’intrants/ vendeurs privés
Existe-t-il un réseau de vendeurs  spécialisés dans cette zone  (qui vend les intrants agricoles) ?  Quelle est la taille de ce réseau ? Par exemple, dans cette ville (et la zone particulière), combien de points de vente y a-t-il  (trouver des noms, si possible)?

Est-ce qu’on vend les variétés améliorées et les semences certifiées dans la région ? Si oui, de quel type de cultures ?  de quelles variétés ?
Sous quelle forme vendez-vous vos semences (par ex. conditionnez vous vos semences? Si oui, quelle taille de sacs ?)

II. Structure de votre entreprise
Comment votre entreprise est-elle organisée?  (êtes-vous propriétaire indépendant ?)
Où sont vos magasins ou points de vente ?

Quel est le type d’intrants/biens que vous vendez?
Où obtenez-vous les intrants que vous vendez ?  
Quels sont les facteurs particuliers qui affectent actuellement le fonctionnement de votre commerce ?


III. Semences – disponibilité 
Avez vous une idée des tendances sur l’échelle de ventes de semences ?   
Combien de semences comptez-vous vendre en tout la prochaine saison ? 
Vos réserves de semences répondront-elles à la demande que vous comptez avoir ?
Semences que le négociant en produits agricoles devrait vendre cette saison/ la saison prochaine ?
	Culture
	Quantité  (tonnes ou kg ?- préciser)
	Quantités disponibles répondent à la demande (O/N) ? (Expliquer)

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Quelles quantités de semences avez-vous vendues pendant la saison passée? Spécifiez la saison _____ Vos réserves de semences ont-elles répondu à la demande de vos clients – la saison passée ?

	Culture
	Quantité (tonnes ou kg ?- préciser)
	Quantités disponibles répondaient à la demande (O/N) ? (Expliquer)

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Semences vendues la saison passée
IV. Semences – prix
Aux quels prix vendez-vous des semences, par culture (haricots, maïs, etc…) ?
	Culture
	Prix au temps de semi CETTE ANNÉE 
	Unité (e.g. sac de 1 kilo, de 2,5 kilos)
	Prix au temps de semi IL Y A UN AN

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	




Si les prix ont changé depuis l’année passée, expliquez pourquoi. 



V. Autres intrants 
Est-ce qu’il y a une demande pour les intrants à part de semences dans votre région (par ex. engrais minéraux, pesticides, produits chimiques)?   Si oui, pour  quelles cultures les plus importantes ?

Autres intrants que le négociant a vendu la saison passée (ou qui vient de finir) ?
	Intrant (ex. engrais min., pesticide, produit chimique)
	Pour quelle Culture ?
	Quantité totale vendue (tonnes ou kg ?- préciser)
	Quantités disponibles répondent à la demande (O/N)? (Expliquer)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Pour la saison prochaine (en cours), attendez-vous d’avoir des quantités suffisantes disponibles ?  
OUI / NON (expliquez) 

Pour les intrants principales, est-qu’il y a des variations inhabituelles des prix?  SI OUI, expliquez




VI.  Tendances générales dans les ventes

Quels produits sont vendus le plus rapidement?
Quels produits sont  le plus difficiles à vendre? Et pourquoi ?
Y a-t-il des produits demandés qui sont difficiles à trouver?

Quel mécanisme de paiement acceptez-vous pour vos produits? (expliquez)

Accordez vous des crédits?   Est-ce une part importante de votre activité commerciale?
· Si oui, a combien de personnes environ accorderiez-vous normalement un crédit à chaque saison?  	
· Est-ce que les hommes et les femmes reçoivent des crédits / Si oui, % femmes?   % hommes

		
VII.  Besoins futurs et prochaines étapes 

Comment voyez vous le futur  - que suggéreriez vous comme actions futures ?

Avez-vous des suggestions pour améliorer l’accès des agriculteurs aux intrants ?

En ce qui concerne le soutien de vos activités, y a-t-il des actions spécifiques que vous souhaiteriez que d’autres mettent en œuvre (comme par exemple le soutien spécifique de la part du gouvernement).







Merci !





3

image1.png
INTERNATIONAL
DEVELOPMENT +
University of East Anglia

University of East Anglia





image2.png




