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But: Ces questions sont destinées aux groupes d’agriculteurs qui produisent les semences. Cela nous donne des détails importants sur une source potentielle des semences dans une zone.
I. Historique
Quand ce  groupe a-t-il été créé et pourquoi ?
Quel est le but (la mission) de ce groupe ?  Quelles sont les activités clés? 
Le groupe comprend combien de membres?  
Avez-vous bénéficié d’un appui technique et financier ? De quel organisme ? Est-ce toujours d’actualité ?
Le groupe a-t-il une existence légale ?

II. La production et vente (marketing) de semences
Comment est-ce que la production de semences est  organisée ? production individuelle? champs gérés en commun? etc.   Veuillez expliquer
Comment est-ce que la diffusion/vente de semences est  organisée ?  
Vente, troc, gratuit ?  
Vente individuelle?  gérées en commun?    
Qui sont leurs clients principaux ? 
Quelles quantités de semences avez-vous produit pendant la saison passée? Spécifiez la saison _____
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Quelles quantités de semences avez-vous produit pour la saison à venir ? Spécifiez la saison.___
	Culture
	Variété
	Quantité (spécifiez unité)

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Quelle est la tendance d’évolution de votre production de semences depuis les 5 dernières années ?
Quels sont vos sources de semences de base (semences utilisées pour la production de semences) ?
Quels infrastructures (stockage, aire de séchage…) et équipements avez vous ?
Quelles activités de traitement post-récolte réalisez vous sur les semences produites (nettoyage, séchage, traitement, packaging) ?
Quel système est en place pour contrôler la qualité des semences produites (Etat, interne…) ?

III. Stratégie
Comment choisissez-vous  les cultures à multiplier?
Comment choisissez-vous les variétés à multiplier? Comment avez-vous accès à ces variétés ? Réalisez vous des essais de démonstration en milieu paysan pour tester/vulgariser de nouvelles variétés?
Est-ce que la demande a changé depuis la création du groupe ? Comment ?  et pourquoi ?


IV. Effets de stress (s’il y en a) sur la commerce des semences ? (Adapter au stress, ex. typhon, sècheresse)
Plus généralement, comment une éventuelle instabilité (adapter au stress) dans cette région a-t-elle affecté votre commerce ?

· Type de clients
· Quantité de la demande
· Type de cultures et des variétés offertes
· Votre stratégie pour vous procurer les semences et les quantités?



V. Défis importants et opportunités
Quels sont les plus grands défis dans la production et dissémination des semences ? 
Quelles sont les contraintes principales de votre organisation ?
Quels sont les opportunités ou succès les plus importants?
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