دليل الأسئلة:  رجال الأعمال / التجار الزراعيين
الهدف: يبرز دليل الأسئلة هذا معلومات عن موردي المدخلات التي تخدم المنطقة وتساعد على رفع القضايا المتعلقة  بنطاقها والاحتياجات والرؤية المستقبلية.
1- نظرة عامة على تجار المنتجات الزراعية / البائعين الخاصين
 هل هناك شبكة تجار متخصصة  تخدم هذه المنطقة  بالمدخلات الزراعية؟ (اوصف)

[bookmark: _GoBack]ماذا يمكن أن يكون حجم هذه الشبكة؟ على سبيل المثال، في هذه المدينة المعينة أو منطقة  (اذكر اسم المنطقة)، كم عدد نقاط البيع قد يكون هناك (والحصول على أسماء، إذا كان ذلك ممكنا)؟


 هل البذور المعتمدة تباع حاليا في هذه المنطقة؟ إذا كان الأمر كذلك،  لاية محاصيل واصناف؟


يرجى وضح الأماكن المختلفة التي يمكن أن تباع فيها البذور المعتمدة.


II .هيكل العمل الخاص بك 
كيف يتم تنظيم الأعمال التجارية الخاصة بك (أنت مالك مستقل)؟


أين هي مخازنك ومنافذ | نقاط البيع؟


ما هو نطاق المدخلات / السلع التي تبيعها؟


من أين تحصل على المدخلات الخاصة بك؟ (المشتريات)


ما هي العوامل المحددة  التي تؤثر في الوقت الحاضر على سير عملك؟ (شرح بالتفصيل)



 هل للاضطرابات المدنية الحالية ( العاملة للضغط | للإجهاد) أي تأثير على عملك؟ يرجى تقديم شرح مفصل (الحصول على نظرة عامة)




III. توفر البذور

هل يمكن أن تعطينا فكرة عن الاتجاهات في نطاق بيع البذور



كم من البذور تخطط لبيع في الموسم الشتوي القادم ؟







البذور التي يتوقع تاجر المواد الزراعية ان يبيعها هذا الموسم(القادم)
	الكمية المتاحة تؤمن طلب زبائنك (نعم|لا) (  اشرح)
	الكمية (طن أو كغ ؟ – تحديد)
	المحصول

	

	
	

	

	
	

	

	
	




هل يمكن للمخزون الخاص بك أن تلبي الطلب؟



ما كمية البذور التي بعتها الموسم الماضي؟ تحديد الموسم ____________



البذور التي باعها التاجر الزراعي في الموسم الماضي (حدد الموسم).
	الكمية المتاحة تؤمن طلب زبائنك (نعم|لا) (  اشرح)
	الكمية (طن أو كجم ؟ - تحديد)
	المحصول

	


	
	

	


	
	

	


	
	






IV.   أسعار البذور
بأي ثمن تبيع البذور، المحاصيل (الفول والذرة وغيرها)؟
	الأسعار في وقت البذار للموسم الماضي (حدد الوحده)
	الوحدة (طن أو كغ ؟ - تحديد)
	الأسعار في وقت البذار للموسم القادم

	المحصول

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	



إذا تغيرت الأسعار منذ العام الماضي،  اشرح لماذا.


V – المدخلات الاخرى
بالإضافة إلى البذور، هل هناك طلب على المدخلات الأخرى في هذه المنطقة (على سبيل المثال، الأسمدة المعدنية والمبيدات الحشرية ومنتجات التخزين) إذا كانت الإجابة بنعم،  لاي محاصيل هذه المدخلات مهمة؟


المدخلات الأخرى التي للتاجر الزراعية تباع في الموسم الماضي (أو تلك التي انتهت مؤخرا)؟



للحصول على المحاصيل التيكمية وردت للمطالبة (Y / N)؟ (شرح)
	 الكمية التي استجابت للطلب نعم | لا ؟ ( اشرح)
	إجمالي الكمية المباعة ؟ (طن أو كغ )– (حدد) 

	لاي محاصيل
	المدخلات (الأسمدة المعدنية والمبيدات ومنتجات التخزين)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



للموسم الحالي، هل تتوقع أن يكون عندك كميات كافية من المدخلات المتاحة؟ نعم | لا ؟  اشرح


للمدخلات الرئيسية، هل الأسعار الحالية ضمن المعدل الطبيعي من الاختلاف؟ نعم / لا ؟  اشرح


 VI  - اتجاهات  البيع

حدثنا قليلا عن عملائك؟ ماذا بالضبط هم  يشترون ؟ (المنظمات غير الحكومية؟ المزارعين الأفراد ؟ ورجال الأعمال؟


ما هي عموما أسرع المنتجات  حركة --- ولماذا؟


ما هي أبطأ المنتجات حركة و لماذا؟


 هل كانت هذه المنتجات نفسها في الطلب قبل الحرب؟


هل هناك منتجات مطلوبة لكن من الصعب الحصول عليها؟


ما هي آليات الدفع التي تقبلها لمنتجاتك (وضع)؟


  هل تعطي  القروض؟ هذا هو جزء مهم من عملك؟


إذا كان الأمر كذلك، لكم من الناس ممكن أن تفعل في كل موسم؟


هل الرجال والنساء على حد سواء يتلقون القروض؟ إذا كان الجواب نعم، ما النسبة المئوية  للنساء؟ النسبة المئوية للرجال؟

 لكم من الناس أعطيتهم بالدين للموسم الشتوي 2014-2015؟


هل لديك أي اقتراحات لتحسين وصول المزارعين الحالي للمنتجات الزراعية؟


VII  - احتياجات  المستقبل وخطوات إلى الأمام 
كيف ترى المستقبل:  هل تقترح ان تكون الخطوات  القادمة دقيقة ؟


من حيث دعم اعمالك (وانتعاش الأعمال التجارية)  هل هناك إجراءات خاصة بك مطلوبة؟
أي الأسئلة  تود أن تسئلنا؟
