[bookmark: _GoBack][image: ][image: crslogo Primary]                EVALUATION DE L’OFFRE POTENTIELLE ET DU PRIX DES SEMENCES SUR LE MARCHE:   
	L’accent est sur les grands Commerçants (seed/grain)

Nom du marchant ________________________   M__  F___       Nom du marché/localisation__________________ Date__________          # ’INTERVIEW____________
		                                   interviewer______________
SECTION I:  Le commerce actuel de semences/graines

1. Citer les 3 principales cultures pour lesquelles vous vendez de la semence (celles que les paysans utilisent):  Culture 1_______   Culture 2________ Cult_________
2. Comment compareriez-vous les prix des semences potentielles pour vos principaux acteurs pour la période de semis à venir avec la même saison de culture l’année dernière ?
	Cultures
	Prix le plus élevé de la semence pour les paysans au cours cette saison 
Mars-Juin 2017
	Prix le plus élevé de la semence au cours la saison 
Aout-Dec 2016
	Appréciation du prix des semences au cours de la saison culturale actuelle (Mars-Juin 2017): Normal (N), haut (M), plus bas qu’habituellement  (L) 
	Si haut ou plus bas qu’habituellement, expliquer pourquoi

	
	Prix
	Unités
	Prix
	Unités
	
	

	1

	
	
	
	
	
	

	2

	
	
	
	
	
	

	3

	
	
	
	
	
	



3. Comment estimez-vous l’offre de semences, c’est á dire la quantité de semences potentiellement disponible sur le marché pour la saison actuelle (Mars/Juin2017)?  Bien vouloir préciser si les quantités disponibles sont plus ou moins égales á ce qu’on observe souvent á la même période en temps normal.
	Cultures 
	Estimation de la quantité de semence offerte sur le marché au cours de la saison Mars-Juin 2017 … 
en Kg ou Tonnes, préciser l’unité)
	Estimation de la quantité de semence offofferte sur le marché au cours de la saisaison Août-Décembre 2016
en Kg ou Tonnes, préciser l’unité)
	Quantité potentiellement disponible pour la saison  prochaine Mars-Juin 2017: Normale (N)  Elevée (M) Moins élevée que d’habitude (L)
	Si  Elevée ou Moins élevée que d’habitude, expliquer  (voir CODES ci-dessous)

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	Codes 1= disponibilité de semences potentielles 
            2=  argent pour acheter la semence/payer le transport
            3= coûts de transactions (taxes, coûts non officiels)

	4= moyen de transport disponible pour le vendeur
5= transport- qualité des routes
6= transport- sécurité
7= capacité de stockage du vendeur
	8= equipments disponibles (e.g. séchoirs)
9= Le vendeur change le type de semence et ses priorités
10= Le commerçant attend que les acheteurs vont changer leur demande
11= Autres, préciser



4. De quelle source vous procurez-vous la semence pour chacune des cultures principals que vous vendez?
	Cultures
	Sources – d’origine de la semence
	Autres sources- potentielles de semence /graines?
	Les graines que vous achetez peuvent-elles être utilisées comme semences?:

Oui/non/je ne sais pas:  Expliquer

	
	1= production personnelle
2= des paysans directement
3= des collecteurs (ceux qui approvisionnent les paysans)
	4= des autres vendeurs, petits et moyens
5= des grossistes
6= Autres, préciser
	
	

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



SECTION II: 	HISTOIRE ET PROFIL DU COMMERҪANT: REVUE GENERALE

5.  En quelle année avez-vous commence á travailler comme vendeur de semences _________________________________(year)?

6. Pourriez-vous nous donner une idée de la portée de votre entreprise?

	Variables
	Descriptions

	Disposez-vous de moyens de transport? 

Si oui, de quel type de moyen de transport disposez-vous: ex. voiture, bicyclette, charrette,etc.

(êtes-vous propriétaire ou bien louez-vous le moyen de transport don’t vous disposez)?
	

	Possedez-vous des structures de stockage?

(quels types, quelle capcité, quelles sont les conditions d’utilisation)?

	

	Faites-vous le conditionnement de vos semences/graines 
 (ex. décorticage, tri, traitement contre les pestes pendant le stockage)
	

	Autres, préciser

	





7.  	Y a-t-il actuellement des opportunités inattendues pour mieux vendre vos principales cultures/semences? Oui/Non expliquer 



8. 	 Ya-t-il actuellement des contraintes inattendues qui vous empêchent de mieux vendre vos principales  cultures/semences? Oui/Non expliquer 





9.   	Si la demande de vos principales semences augmente, combien de temps vous faudra-t-il pour refaire des stocks additionnels? (Préciser le temps qu’il faut par	culture) 





10. 	Y a-t-il des informations additionnelles sur le fonctionnement du marché?
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