[image: ]5.4F  EVALUATION  POTENTIELLES DU MARCHE DES SEMENCES - OFFRE ET PRIX : Focus sur LES 'GROS' COMMERÇANTS (18/4/23)  

Nom du commerçant___________________ Sexe________ Nom du marché (Geo ref) _______________ Date_________ INT#______ Interviewer_____

SECTION I : COMMERCE ACTUEL DE SEMENCES/GRAINS DU COMMERÇANT (semences locales triées à partir de céréales)

Énumérez les 3 cultures les plus importantes (semences locales ) vendues par le grand commerçant : Culture 1_____ Culture 2______ Culture 3______________

Comparez le prix le plus élevé auquel le commerçant a vendu les semences locales la saison dernière par rapport aux projections pour la saison en cours/à venir .
	Culture
	Le commerçant au prix le plus élevé vendu au cours de la dernière saison (précisez)
	Vendeur au prix le plus élevé vendu au cours de la saison en cours / à venir (précisez)
	Comparez le prix le plus élevé de la saison en cours/à venir avec la saison dernière . Les prix de la saison en cours/à venir sont-ils plus (P), identiques (I) ou moins (M) à ceux de la saison précédente ?
	S'il y a eu un changement, décrivez pourquoi

	
	Prix
	Unité
	Prix
	Unité
	
	

	1

	
	
	
	
	
	

	2

	
	
	
	
	
	

	3

	
	
	
	
	
	



 Où le grand commerçant s'est-il approvisionné en semences locales (céréales) la dernière saison par rapport aux projections pour la saison en cours/à venir ?
	Culture
	Sources de semences/céréales locales
(Oui= , Non= laisser vide)
	Le commerçant peut-il toujours obtenir des semences/céréales de ces sources ?
(Oui= , Non= laisser vide)
	Y a-t-il eu un changement de sources entre les saisons.

	
	1= autoproduction
	2= auprès des agriculteurs directement
	3= des collecteurs (qui reçoivent des agriculteurs)
	4= d'autres commerçants, petits + moyens
	5= des grossistes
	6= autre
	1= autoproduction
	2= auprès des agriculteurs directement
	3= des collecteurs (qui reçoivent des agriculteurs)
	4= d'autres commerçants, petits + moyens
	5= des grossistes
	6= autre
	O/N
	pourquoi

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	






Comparer/projeter l'approvisionnement total réel du grand commerçant la saison dernière par rapport à la saison en cours/à venir
	Culture
	Approvisionnement complet la saison dernière :
Quantité (tonnes)
	Approvisionnement complet prévu pour la saison en cours/à venir
Quantité (tonnes)
	Période de pointe des stocks (mois)
	Comparez (projetez) l'offre pour la saison actuelle/à venir par rapport à la saison dernière L'offre augmente-t-elle (plus-P) ou diminue-t-elle (moins-M) ou sont-elles identiques (I)
	Si l'offre actuelle/à venir est supérieure ou inférieure, pourquoi ? Voir les codes ci-dessous.

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	Codes:
1 = disponibilité de semences potentielles à partir de sources
2 = argent pour acheter des semences/payer le transport
3 = coût des transactions (taxes, frais non officiels)
	4 = moyen de transport à la disposition du commerçant
5 = transport - qualité des routes
6 = transport- sécurité
7 = Capacité de stockage du commerçant
	8 = équipement disponible (par exemple séchoirs)
9 = Le commerçant change le profil ou les priorités des cultures
10 = Les commerçants s'attendent à ce que les acheteurs modifient leur demande
11 = Autre




Pour les cultures utilisées aussi potentiellement pour les semences locales, quels sont les produits les plus rapides et les plus lents du commerçant ?

	Produits les plus mobiles
	Pourquoi?
	Produits les plus lents
	Pourquoi?

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	

	
	
	
	



Parmi les produits les plus rapides, lesquels sont difficiles à obtenir ? Expliquer.
______________________________________________________________________________________________________________________________

SECTION II : 	HISTORIQUE ET PORTÉE EN TANT QUE COMMERÇANT/VENDEUR : APERÇU GÉNÉRAL

En quelle année avez-vous commencé à travailler comme commerçant ? ___________________

Pourriez-vous nous donner une idée de l'étendue de votre entreprise? :
	variables
	Descriptions

	Avez-vous des moyens de transport ?

Si oui, quel genre ? par exemple voiture, vélo, chariot
(les possédez-vous ou les louez-vous) ?
	

	Avez-vous des installations de stockage ?

( quel genre , échelle, état) ?

	

	Conditionnez -vous vos semences/grains ?
(décorticage, criblage, traitement de protection contre les ravageurs des entrepôts)
(préciser par culture)
	




TITRE III. RÉFLEXIONS DES COMMERÇANTS

Avez-vous actuellement des opportunités positives inhabituelles dans le commerce de vos principales cultures ?



Avez-vous actuellement des contraintes inhabituelles dans le commerce de ces cultures ?



Si la demande de semences locales clés augmente, combien de temps cela vous prendra-t-il pour obtenir des stocks supplémentaires ? (préciser par culture)



Quels défis spécifiques voyez-vous dans votre entreprise au cours de la prochaine année ? Y a-t-il des problèmes de semences spécifiques aux cultures?


Merci (et des questions pour nous?)
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