[image: ]6.1 F Évaluation de l'approvisionnement en semences : Agro-commerçants / Entreprises semencières (18 avril 2023)  

Nom de l'Agro-revendeur_____________ Sexe_____ Nom du marché (Geo ref) __________________ Date__________ INT#_____ Interviewer____
APERÇU : SEMENCES
Énumérez les 3  espèces de semences certifiées les plus importantes vendues par l'agro-commerçant : Culture 1________ Culture 2______ Culture 3________
Comparez le prix le plus élevé auquel le agro--revendeur vende les semences la dernière saison (précisez) par rapport à la saison en cours/à venir (précisez).
	Culture
	Vendeur agricole au prix le plus élevé vendu au cours de la dernière saison (précisez)
	Vendeur agricole au prix le plus élevé vendu au cours de la saison en cours / à venir 
(précisez)
	Comparez le prix le plus élevé de la saison en cours/à venir avec la saison dernière . Les prix de la saison en cours/à venir sont-ils plus (P), identiques (I) ou moins (M à ceux de la saison précédente ?
	S'il y a eu un changement, décrivez pourquoi

	
	Prix
	Unité
	Prix
	Unité
	
	

	1

	
	
	
	
	
	

	2

	
	
	
	
	
	

	3

	
	
	
	
	
	



Où l'agro- revendeur s'est-il approvisionné en semences au cours de la dernière saison par rapport à la saison en cours/à venir ?
	Culture
	Sources de semences certifiées au cours des dernières saison
(Oui= , Non= laisser vide)
	Sources de semences certifiées en cours/à venir saison
(Oui= , Non= laisser vide)
	Y a-t-il eu un changement dans les sources entre les saisons,
oui /non pourquoi 

	
	Centre de recherche
	Service de semences du gouv.
	Société semencière nationale privée
	Entreprise semencière privée intern’l
	Autre précisez)
	Centre de recherche
	Service de semences du gouv.
	Société semencière nationale privée
	Entreprise semencière privée intern’1
	Autre précisez)
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	O/N
	Pourquoi

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 
Comparer/projeter l'approvisionnement complet en semences certifiées de l'agro-commerçant au cours de la dernière saison par rapport à la saison à venir/en cours.

	Culture
	Approvisionnement complet la saison dernière
	Approvisionnement complet (projeté) en cours / à venir dans la saison
	Comparez (projetez) l'offre pour la saison actuelle/à venir par rapport à la saison dernière L'offre augmente-t-elle (plus) ou diminue-t-elle (moins) ou sont-elles identiques (I)
	Si l'offre est Plus ou Moins, pourquoi ? Voir les codes ci-dessous.

	
	Quantité
	Unité (de préférence kg ou T)
	Quantité
	Unité (de préférence kg ou T)
	
	

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	Codes : 
1 = disponibilité de semences potentielles 
2 = argent pour acheter des semences/payer le transport
3 = coût des transactions (taxes, frais non officiels)

	4 = moyen de transport disponible
5 = transport - qualité des routes
6 = transport- sécurité
7 = Capacité de stockage
	8 = équipement disponible (par exemple séchoirs)
9 = L'agro-commerçant change le profil ou les priorités des cultures
10 = L'agro-commerçant s'attend à ce que les acheteurs modifient leur demande
11 = Autre




I. INTRANTS NON SEMENCIERS : APPROVISIONNEMENT

Décrivez l'approvisionnement en intrants non semenciers de l'agro- revendeur  (par exemple, engrais minéraux, pesticides, produits de stockage).

	Intrant non semencier
 
	Principalement pour quelle culture ?
	Approvisionnement en intrants au cours de la dernière saison
	Approvisionnement en intrants prévu pour la saison en cours/à venir
	Comparez l'offre de la saison en cours/à venir avec la saison précédente
Est-ce plus (P), identique (I) ou moins (M) ?
	Si les ventes sont plus ou moins, pourquoi ?

	
	
	Quantité
	Unité
	Quantité
	Unité
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	





II. TENDANCES DES VENTES

Quels sont les produits  de l'agro-commerçant  qui sont vendus plus rapidement et les plus lentement  ?

	Produits les plus mobiles
	Pourquoi?
	Produits les plus lents
	Pourquoi?

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	

	
	
	
	



Parmi les produits vendus plus rapidement, lesquels sont difficiles à obtenir ? Expliquer.
__________________________________________________________________________________________________________________________________


IV. Paiement

	Quels types de paiement acceptez-vous pour vos produits ? (Oui= , Non= laisser vide)


	Espèces
	 Emballage plastique
	Argent mobile
	Crédit
	Bon
	Troc/échange
	Autre précisez)

	

	
	
	
	
	
	



Crédit : SI vous offrez un crédit
	Le crédit est-il une partie importante de votre entreprise? Oui N____;
À combien de personnes accordez-vous normalement du crédit chaque saison ? _____________
	Les hommes et les femmes reçoivent-ils tous les deux un crédit ? Oui Non__________
Parmi toutes les personnes qui reçoivent un crédit, quel pourcentage sont : 	Femmes _________% Hommes_________

III. Réflexions finales

Quels facteurs spécifiques affectent actuellement le fonctionnement de votre entreprise ?

__________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________________________________________________________


La sécheresse (ou le récent choc/stress) a-t-elle eu un effet sur votre entreprise ? Expliquer.

__________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________________________________________________________


Avez-vous des suggestions pour améliorer l'accès des agriculteurs aux produits agricoles ?

__________________________________________________________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________________________________________________________




Merci.  Avez-vous  des questions pour nous
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